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CURSO/CICLO DE FORMACAO
DISCIPLINA: Comunicar no Ponto de Venda
IN.° TOTAL DE MODULOS/UFCD’S: 2 |
N° | NODE DESIGNACAO DO MODULO/ UFCD’S
ORDEM | HORAS
4 32 Mdédulo 4 - Animacéo do Ponto de Venda
. SITUAGOES DE APRENDIZAGEM/ RECURSOS |
OBJETIVOS DA APRENDIZAGEM CONTEUDOS AVALIACAO BIBLIOGRAFIA

Compreender o papel e importancia
da animacao do ponto de venda.

Compreender e distinguir os tipos
de animagao no ponto de venda.

Distinguir animacdo permanente de
animag&o promocional.

Identificar os elementos de
animacao permanente.

Compreender a importancia da
negociacao dos elementos de
animacao permanente.

Compreender os objetivos da

O contexto e importancia da
animacao do ponto de venda
Tipos de animacéo no ponto
de venda
Objetivos da animag&o no
ponto de venda
A animagéo permanente
Elementos
Negociacdo
Manutencdo
Animagcado promocional
Ac0es tematicas
Ac0es pontuais
Calendarizacéo
Planificacdo
Controle

Método expositivo e de interacdo com 0s
alunos;
Realizacdo de pesquisas orientadas;

Recurso a trabalhos e situagOes préaticas que
proporcionem aos alunos esquemas de
raciocinio estruturados, suscetiveis de aplicagdo
em novas situacoes;

Confrontar os alunos com situagOes préaticas
variadas;

Andlise de textos;

Avaliacéo:

Trabalhos escritos individuais e em grupo;

Selecdo de textos na
Internet;

Consulta de sites da

Internet relacionados com os
temas;

Jornais e Revistas.

Observacao/registo da
participacéo dos alunos na
sala de aula

Verificacdo/correcdo dos
trabalhos realizados na sala
de aula/Cadernos diarios.
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animag&o promocional. Relatdrio de atividades Analise dos trabalhos
Exposicdo -Animacdo do Ponto de Venda; realizados em grupo ou
Identificar potenciais momentos de Teste sumativo individualmente

animagao promocional.
Analise da informacao
Reconhecer o caracter diferenciador recolhida

da animacéo promocional.

Explicar a importancia da
planificacéo e do controle.

Identificar as potencialidades da
animag&o do ponto de venda na
rentabilidade das vendas.

A ordem dos médulos definida para a lecionacdo dos médulos/UFCD’S corresponde a proposta do programa homologado pelo
Ministério da Educacéo?

Sim Nao [ |
Justificagéo didéatica da alteracéo: 2
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Observacdes / Recomendacdes:

O Professor

O Diretor de Curso

Visto
O Diretor

Rua de Quintela, n®. 15 - 4890-414 MOLARES * Telefone 255361400 * Telefax 255361058 * NIF 600034984 - E-MAIL: epf@epfcb.pt
Cofinanciado por:

POCH :5 ‘;'EWSZO

Pagina | 3 de 3

UNIAO EUROPEIA

Fundo Social Europeu



mailto:epf@epfcb.pt

