ambito da promogéo de
vendas;

Perceber as principais
fungdes e objetivos da
promogdo de vendas;

Identificar as principais
técnicas de promogéo de
vendas;

Identificar as técnicas mais
adequadas para categorias
de produtos;

Explicar as finalidades das
principais técnicas de

Conceito de promocéo de vendas;
Contexto e importancia da promocao de

vendas;

Funcdes da promocao de vendas

Obijetivos;

Técnicas de promogdo de vendas

Preco

Concursos
Colecionismo

Folhetos

Destaques

Vales desconto e cupdes
Promotores

Brindes

Banded pack e oferta de produto

Amostras

alunos;
Realizacdo de pesquisas orientadas;

proporcionem aos alunos esquemas de

em novas situacdes;

variadas;
Andlise de textos;

Venda

Avaliacdo:

Recurso a trabalhos e situagOes préaticas que

raciocinio estruturados, suscetiveis de aplicagdo

Confrontar os alunos com situagOes préaticas

Projeto Exposicdo — Animacéo do Ponto de

Selecdo de textos na
Internet;

Consulta de sites da

Internet relacionados com os
temas;

Jornais e Revistas.

Observacao/registo da
participacéo dos alunos na
sala de aula

Verificacdo/correcdo dos
trabalhos realizados na sala
de aula ou em
casa/Cadernos diarios.

Escola #9 REPUBLICA
@ E P F C B> Profissional PORTUGUESA
de Fermil EDUCAGAO
7 Celorico de Basto
PLANIFICAQAO MODELAR
ANO LETIVO 2018/2019
CURSO/CICLO DE FORMACAO
DISCIPLINA: Comunicar no Ponto de Venda
IN.° TOTAL DE MODULOS/UFCD’S: 2 |
N° | NODE DESIGNACAO DO MODULO/ UFCD’S
ORDEM | HORAS
5 32 Mdédulo 5 — Promocéao de vendas
OBJETIVOS DA - SITUACOES DE APRENDIZAGEM/ RECURSOS |
APRENDIZAGEM CONTEUDOS AVALIACAO BIBLIOGRAFIA
Compreender o conceito e Método expositivo e de interacdo com 0s
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PLANIFICAQRO MODELAR
promogao no ponto de Novas técnicas
venda; Planeamento da promocao de vendas Trabalhos escritos individuais e em grupo; Anélise dos trabalhos
Definigao de objetivos Relatdrio das atividades realizadas no @mbito realizados em grupo ou
Explicar as fases de Escolha de produtos ou servicos do projeto individualmente
planeamento da promocgéo Escolha de fornecedores Exposi¢do-Animagdo do Ponto de Venda;
de vendas; Orcamento Teste sumativo Anélise da informagao
Calendarizacéo recolhida

Reconhecer a importancia

Abastecimento
do planeamento;

Execucdo operacional da promocao de
vendas;
Analise e avaliacdo;
Promog0es na Internet
Definicdo e principios
Principias estratégias.

Explicar a importancia da
execugdo e controle;

Analisar resultados e
identificar potenciais
medidas corretivas ou de
reforgo;

Analisar e avaliar casos
préticos;

Compreender a promogao
de vendas na Internet;

Identificar as
potencialidades da internet
como canal de promogao
de vendas;

Reconhecer as principais
tendéncias na promocéo de
vendas.
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A ordem dos mddulos definida para a lecionacdo dos médulos/UFCD’S corresponde a proposta do programa homologado pelo
Ministério da Educacéo?

sim| X | Nao [ |

Justificacéo didatica da alteracao:

Observacdes / Recomendacdes:

O Professor

O Diretor de Curso

Visto
O Diretor
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